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Stellenausschreibung

Nidec ist weltweit in 40 Landern und mit Gber 110.000 Beschaftigten vertreten. Mit Antriebslésungen aller
Art bietet Nidec Losungen von mikroklein bis extragrof3 fur alles, was sich dreht und bewegt.

Das Unternehmen Nidec Deutschland GmbH beliefert seit mehr als 40 Jahren seine Kunden in
Deutschland, Osterreich und der Schweiz.

Wir sind einer der Weltmarktfihrer im Bereich von Synchrongeneratoren und bieten unseren Kunden
Antriebs- und Automatisierungslosungen mit den passenden Umrichtern und Motoren sowie mit
umfassenden Dienstleistungen und Services vor Ort — sowohl standardisiert als auch angepasst an
kundenspezifische Anforderungen.

Wir sind bei unseren Kunden bekannt fir Innovationskraft, Lieferfahigkeit und individuelle
System-l6sungen. Diese Marktstellung verdanken wir unseren engagierten und motivierten Mitarbeitern
und Mitarbeiterinnen.

Zur Verstarkung unseres Teams im Produktsegment Control Techniques (CT-DACH) fur das
Vertriebsgebiet Sid (Stddeutschland/Osterreich) suchen wir einen:

Vertriebsingenieur / Sales Engineer (m/w/d) Elektrotechnik

Ihre neue Herausforderung

e Technisch orientierter Vertrieb von Antriebs- / Automatisierungssystemen sowie weiterer Produkte
unseres Business Segments ,,Control Techniques® (CT)

¢ Ausbau und Sicherung unserer Marktposition, Kundenakquise und Neukundenentwicklung

e Erarbeitung von Marktstrategien und Erstellung von Budgets

e Technische und kaufménnische Klarungen mit Kunden und Werken

¢ Verfolgen von Projekten bis zur Auslieferung und manchmal bis zur Inbetriebnahme

¢ Pflegen von Kundendaten im CRM-System

e Support bei Prozess- und Qualitatsverbesserungen

¢ Vertriebsverantwortung
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Damit begeistern Sie uns

¢ Sie verfuigen Uber ein abgeschlossenes Studium der Elektrotechnik oder eine vergleichbare
Ausbildung.

¢ Sie bringen mindestens vier Jahre Berufserfahrung im Bereich Antriebs- und Automatisierungs-
technik mit.

¢ Sie haben Freude im Umgang mit Kunden und unterstiitzen gerne beim technischen Verkauf und in
der Beratung.

e Sie sind kontaktfreudig, kommunikationsstark, zielstrebig und teamfahig.

e Sie sind gelbt im Umgang mit MS-Office-Anwendungen sowie CRM- und ERP-Systemen.

¢ Ihre Deutschkenntnisse sind auf muttersprachlichem Niveau, dartiber hinaus bringen Sie gute
Englischkenntnisse in Worund Schrift mit.

Wir bieten

e Interessante, vielseitige Aufgaben in einem technisch anspruchsvollen Umfeld.

¢ Flexible Arbeitszeiten mit der Moglichkeit zum mobilen Arbeiten, im Vertrieb / Service ggf. Home
Office.

e Einen individuellen und praxisorientierten Einarbeitungsplan.

¢ Gestaltungsmoglichkeiten und Handlungsspielraum fur Ihre Ideen.

¢ Ein engagiertes und motiviertes Team.

Wir freuen uns, wenn Sie Interesse haben. Bitte senden Sie uns Ihre Bewerbung mit Lebenslauf und
Motivationsschreiben an Bewerbung.DE-NAG @mail.nidec.com

Fur Ruckfragen zum Bewerbungsprozess steht lhnen Fabio Guzzetto als Ansprechpartner der Personalabteilun zur
Verfugung.

Nidec Deutschland GmbH
Eschborner Landstral3e 166-168
60489 Frankfurt am Main

https://acim.nidec.com, Control Techniques | Leroy Somer | Nidec ASI
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https://relaxx.center/vorschau-bewerben/?id=1284561
https://acim.nidec.com/
http://acim.nidec.com/de-de/drives/control-techniques
http://acim.nidec.com/de-de/motors/leroy-somer
https://www.nidec-industrial.com/de/

